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I. Mục tiêu chủ đề
Sau khi học xong chủ đề này, HS có thể:
1. Về năng lực
1.1. Năng lực đặc thù:
	 - Nhận ra ảnh hưởng của các yếu tố bên ngoài như tiếp thị, quảng cáo đến quyết định chi tiêu cá nhân để có quyết định phù hợp. 
- Lập được kế hoạch kinh doanh của bản thân phù hợp với lứa tuổi 
- Thể hiện được sự tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội. 
- Rèn luyện được năng lực tự chủ, lập kế hoạch và tổ chức thực hiện, giao tiếp, hợp tác, giải quyết vấn đề; 
1.2. Năng lực chung:
	Chủ đề góp phần hình thành năng lực chung:
	- Năng lực tự chủ và tự học: Nhận ra và điều chỉnh những sai sót, hạn chế của bản thân khi được GV, bạn bè góp ý.
- Năng lực hợp tác: Chủ động và gương mẫu hoàn thành phần việc được phân công, khiêm tốn học hỏi các thành viên trong nhóm và các nhóm bạn.
2. Về phẩm chất chung
	Phẩm chất trách nhiệm, trung thực, nhân ái.
II. Thiết bị giáo dục và học liệu
	Người chuẩn bị
	Nội dung

	Giáo viên
	- Phiếu bài tập; tình huống; giấy vẽ, bút màu
- Công cụ đánh giá kết quả giáo dục chủ đề

	Học sinh
	SGK,SBT


III. Tiến trình tổ chức hoạt động
1. Hoạt động 1: TỌA ĐÀM “ẢNH HƯỞNG CỦA TIẾP THỊ, QUẢNG CÁO ĐỐI VỚI VIỆC MUA SẮM VÀ TIÊU DÙNG”.(1 tiết)
1.1. Mục tiêu hoạt động
Sau khi tham gia hoạt động này, HS:
- Thể hiện được ý kiến, quan điểm của mình về việc tiêu dùng trong đời sống xã hội hiện đại. 
- Chia sẻ được kinh nghiệm tiêu dùng của mình về các khía cạnh như: các mặt hàng thường mua sắm, các kênh bán hàng uy tín, các cách mua sắm đạt hiệu quả,... 
1.2. Nội dung hoạt động: 
	BTC tổ chức tọa đàm với khách mời, HS lắng nghe, tương tác.
1.3. Sản phẩm hoạt động:
	 HS lắng nghe tích cực, nắm được xu hướng giới trẻ và có định hướng phù hợp cho bản thân.
1.4. Tổ chức hoạt động
a. GV giao nhiệm vụ: 
	PP/KTDH: tổ chức tọa đàm
- Lớp trực tuần biểu diễn văn nghệ. 
- MC phát biểu để dẫn về buổi toạ đàm. 
- MC giới thiệu chủ trì buổi toạ đàm và các khách mời của buổi toạ đàm, nếu có. 
- MC mời người chủ trì điều hành buổi toạ đàm, yêu cầu mọi người lắng nghe và tham gia tích cực. 
- Người chủ trì điều phối hoạt động toạ đàm: mời khách mời và HS chia sẻ quan điểm của mình về xu hướng tiêu dùng của giới trẻ hiện nay. 
- Người chủ trì cùng HS tổng kết về xu hướng tiêu dùng của giới trẻ hiện nay. 
b. HS thực hiện nhiệm vụ: 
	- HS lắng nghe, tiếp nhận và thực hiện nhiệm vụ.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
c. GV tổ chức thảo luận sau hoạt động:
	 - GV mời HS chia sẻ kết quả thực hiện nhiệm vụ.
- GV yêu cầu và hướng dẫn HS nêu cảm nhận và thu hoạch của bản thân sau khi tham gia toạ đàm.
d. Kết luận
	- GV nhận xét, đánh giá thái độ tham gia các hoạt động của HS
- GV tổng kết: Xu hướng tiêu dùng của giới trẻ hiện nay có nhiều điểm khác so với trước đây. Đặc biệt, với sự phát triển của công nghệ thông tin, việc mua sắm của giới trẻ trở nên tiện lợi hơn, nhanh hơn trên các kênh mua bán trực tuyến.
2. Hoạt  động 2: NGƯỜI TIÊU DÙNG THÔNG THÁI (1 tiết)
2.1. Mục tiêu hoạt động
	Sau khi tham gia hoạt động này, HS:
- HS liệt kê được các hình thức tiếp thị, quảng cáo thường gặp trong đời sống.
- Nhận ra được một số hình thức tiếp thị, quảng cáo trong đời sống. 
2.2. Nội dung hoạt động
	GV tổ chức cho HS làm việc nhóm, lần lượt thực hiện các nhiệm vụ:
1. Chia sẻ về các hình thức tiếp thị, quảng cáo mà em biết
2. Chỉ ra hình thức tiếp thị, quảng cáo được nói đến và ảnh hưởng của nó đối với nhân vật Hà trong tình huống của nhiệm vụ 2.
3. Kể về một trường hợp mua sắm của em hoặc người thân do ảnh hưởng của tiếp thị, quảng cáo.
2.3. Sản phẩm hoạt động
	HS hoàn thành nhiệm vụ được giao.
2.4. Tổ chức hoạt động
	HOẠT ĐỘNG CỦA GV - HS
	SẢN PHẨM

	Nhiệm vụ 1. Chia sẻ về các hình thức tiếp thị, quảng cáo mà em biết.
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH: Đặt câu hỏi.
- GV hướng dẫn HS thực hiện nhiệm vụ theo những gợi ý sau: 
+ Em biết những hình thức tiếp thị, quảng cáo nào? 
+ Em có nhận xét gì về hình thức tiếp thị, quảng cáo đó? 
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS tiếp nhận nhiệm vụ và suy nghĩ.
- HS chia sẻ trong nhóm về các hình thức tiếp thị, quảng cáo.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- Mời đại diện HS chia sẻ trước lớp về các hình thức tiếp thị, quảng cáo. 
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- GV nhận xét, giải thích và chốt lại một số hình thức tiếp thị, quảng cáo.
- GV chuyển sang nhiệm vụ mới.







Nhiệm vụ 2. Chỉ ra hình thức tiếp thị, quảng cáo được nói đến và ảnh hưởng của nó đối với nhân vật Hà trong tình huống của nhiệm vụ 2
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH: Phân tích tình huống
- GV chiếu tình huống cho HS nắm rõ nội dung: 
[image: ]
- GV yêu cầu HS làm việc nhóm, thảo luận về ảnh hưởng của tiếp thị, quảng cáo đến quyết định chi tiêu của nhân vật Hà trong tình huống trên.
- GV gợi ý: 
+ Hình thức tiếp thị, quảng cáo trong tình huống là gì?
+ Ảnh hưởng của tiếp thị, quảng cáo đến quyết định chi tiêu của Hà như thế nào?
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS hình thành nhóm, thực hiện nhiệm vụ được giao.
- GV quan sát, hỗ trợ HS trong quá trình thảo luận.
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- Mời đại diện một số nhóm trình bày kết quả thực hiện nhiệm vụ. Yều cầu HS trong lớp tập trung chú ý nghe các bạn trình bày để nhận xét, bổ sung ý kiến.
- Gọi một số HS nhận xét và nêu những điều rút ra được qua trường hợp mua sắm do ảnh hưởng của tiếp thị, quảng cáo.
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- GV nhận xét, giải thích và chốt lại.

Nhiệm vụ 3. Kể về một số trường hợp mua sắm của em hoặc người thân do ảnh hưởng của tiếp thị, quảng cáo.
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH: Đặt câu hỏi
- GV hướng dẫn và tổ chức cho HS thực hiện nhiệm vụ theo gợi ý: 
+ Sản phẩm mua sắm là gì? 
+ Tiếp thị, quảng cáo đã ảnh hưởng đến quyết định mua sắm như thế nào? 
+ Mức độ hài lòng với sản phẩm đã mua như thế nào? 
+ Bài học kinh nghiệm rút ra trong trường hợp mua sắm này là gì?
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS hình thành nhóm, thực hiện nhiệm vụ được giao.
- GV quan sát, hỗ trợ HS trong quá trình thảo luận.
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- GV tổ chức cho HS chia sẻ trong nhóm. Sau đó mời đại diện một số nhóm trình bày kết quả thực hiện nhiệm vụ và yêu cầu HS lắng nghe bạn kể để rút ra bài học cho bản thân. 
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- GV phân tích, tổng hợp và kết luận.
Nhiệm vụ 4:chia sẻ về việc rèn luyện kĩ năng ra quyết định chi tiêu của bản thân trước tác động của tiếp thị quảng cáo.
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
 PP/KTDH: PP thảo luận nhóm.
GV khích lệ HS trong nhóm chia sẻ về:
-Những điều học hỏi được qua tiết Sinh hoạt dưới cờ về nội dung “Xu hướng tiêu dùng của giới trẻ hiện nay”.
-Những việc đã làm để rèn luyện kĩ năng chi tiêu của bản thên trước tác động của tiếp thị, quảng cáo.
-Những khó khăn cần khắc phục để hạn chế tác động của tiếp thị, quảng cáo đối với việc chi tiêu, mua sắm của bản thân.
-Cảm xúc của em khi chi tiêu hợp lí trước những tác động của tiếp thị, quảng cáo.
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS lắng nghe, tiếp nhận và thực hiện nhiệm vụ.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- GV mời HS chia sẻ kết quả thực hiện nhiệm vụ.
- GV gửi yêu cầu HS trong lớp lắng nghe các bạn chia sẻ để học tập hoặc trao đổi kinh nghiệm.
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- GV nhận xét, đánh giá thái độ tham gia các hoạt động của HS
- GV khen ngợi những HS đã thực hiện tốt việc rèn luyện kĩ năng ra quyết định chi tiêu của bản thân trước tác động của tiếp thị, quảng cáo.
	Tìm hiểu về ảnh hưởng của tiếp thị, quảng cáo.
- Tiếp thị, quảng cáo là hoạt động gắn liền với cuộc sống hiện đại nhằm tiếp cận, giới thiệu đến người tiêu dùng những sản phẩm mới, phù hợp với nhu cầu và thị hiếu của người tiêu dùng với các thông tin cơ bản về đặc điểm, công dụng và những ưu điểm nổi bật của sản phẩm một cách nhanh nhất. Thông qua tiếp thị, quảng cáo, người tiêu dùng đến được với sản phẩm cần thiết một cách kịp thời, đáp ứng nhu cầu của bản thân, đồng thời tiết kiệm được thời gian.
- Các hình thức tiếp thị, quảng cáo:
+ qua truyền hình và báo chí; 
+ qua mạng internet và các nền tảng mạng xã hội 
+ qua gửi email tin nhắn, gọi điện thoại; 
+ qua tư vấn, nói chuyện trực tiếp tiếp thị, quảng cáo thông qua tổ chức các sự kiện, các buổi ra mắt sản phẩm; 
+ qua các chương trình khuyến mại;...
=> Mỗi hình thức tiếp thị, quảng cáo này đều có những ưu điểm nhất định và thường được sử dụng cho những đối tượng hoàn cảnh khác nhau. Với sự phát triển nhanh của công nghệ thông tin, các hình thức tiếp thị, quảng cáo tiếp cận người dùng một cách nhanh chóng và thường có sự kết nối với nhau, cùng lúc đưa thông tin về một sản phẩm nhằm tác động đến thị hiếu người tiêu dùng trong khoảng thời gian ngắn nhất.

*Các hình thức tiếp thị, quảng cáo được nói đến và ảnh hưởng của nó đối với nhân vật Hà:
- Trong tình huống, nhân vật Hà đã tiếp nhận thông tin quảng cáo thông qua mạng xã hội và tiếp thị từ nhân viên bán hàng.
- Ảnh hưởng của tiếp thị, quảng cáo đến quyết định chi tiêu của Hà: Hà mua chiếc áo khoác nhưng nhận hàng là một chiếc áo không đúng như quảng cáo và lời giới thiệu của nhân viên tiếp thị.
- Nguyên nhân: Chương trình quảng cáo hấp dẫn, thiếu kinh nghiệm mua sắm online, tin tưởng hoàn toàn vào nội dung quảng cáo, không tìm hiểu nguồn gốc, chất lượng của sản phẩm,...






















* Kể về một số trường hợp mua sắm của em hoặc người thân do ảnh hưởng của tiếp thị, quảng cáo.
- HS liên hệ bản thân và chia sẻ trên lớp

*Tổng kết: Có nhiều hình thức và nhiều kênh tiếp thị, quảng cáo các sản phẩm, hàng hoá nhằm giới thiệu đến người tiêu dùng một cách nhanh nhất, hấp dẫn nhất. Người tiêu dùng cần phải chủ động, bình tĩnh để tiếp nhận và phân tích thông tin tiếp thị, quảng cáo một cách thận trọng để mua sắm hiệu quả Tránh trường hợp vội vàng tiếp nhận thông tin rồi quyết định mua sắm ngay. Điều này có thể dẫn tới kết quả mua sắm không được như ý hoặc hàng hoá mua về không sử dụng được.



3. Hoạt động 3: DIỄN TIỂU PHẨM VỀ TIẾP THỊ, QUẢNG CÁO VÀ TIÊU DÙNG(2 tiết)
3.1. Mục tiêu hoạt động
	Sau khi tham gia hoạt động này, HS:
- Nhận biết được một số cách tiếp thị, quảng cáo sản phẩm trong đời sống. 
- Nhận ra được ảnh hưởng, tác động của tiếp thị, quảng cáo đối với việc mua sắm, tiêu dùng trong tiểu phẩm. 
- Rút ra được kinh nghiệm ứng xử cho bản thân trước các hình thức tiếp thị, quảng cáo đối với việc mua sắm và tiêu dùng. 
- Rèn luyện được kĩ năng thiết kế, tổ chức, đánh giá hoạt động; phẩm chất tiết kiệm, trách nhiệm. 
3.2. Nội dung hoạt động
BTC tổ chức buổi biểu diễn, HS lắng nghe tích cực, tương tác.
3.3. Sản phẩm hoạt động
	HS nắm được nội dung tiểu phẩm, rút ra bài học ứng xử cho bản thân.
3.4. Tổ chức hoạt động
a. GV giao nhiệm vụ:
	Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH:
- GV yêu cầu và hướng dẫn:
- MC giới thiệu các tiết mục văn nghệ mở đầu cho hoạt động sinh hoạt theo chủ đề. - MC phát biểu để dẫn về chương trình. 
- MC giới thiệu khách mời và thành phần tham dự. 
- MC giới thiệu các tiểu phẩm theo kịch bản chương trình. HS các lớp diễn các tiểu phẩm theo lời giới thiệu của MC. 
- Mời một số HS nêu cảm nhận và những điều rút ra được sau khi xem tiểu phẩm về tiếp thị, quảng cáo và tiêu dùng. 
- TPT hoặc GV tổng kết: Trong cuộc sống, có rất nhiều hình thức tiếp thị, quảng cáo hấp dẫn. Do vậy, chúng ta cần bình tĩnh để nhận diện các loại tiếp thị, quảng cáo, từ đó có cách ứng xử và đưa ra quyết định tiêu dùng hợp lí để tránh những tác động tiêu cực của tiếp thị, quảng cáo. 
Gợi ý nội dung tiểu phẩm
Vừa đi học về, mẹ đã vội vàng kéo Mai vào khoe: “Con xem này, hôm nay mẹ mua được mấy cái này hay lắm!”. 
Mẹ vừa nói vừa lôi ra mấy hộp thuốc rất to và vui vẻ giải thích: “Đây là hàng xách tay từ nước ngoài do người quen của cô làm cùng chỗ mẹ mang về, lại đang được giảm giá tận 50%. Nghe cô ấy giới thiệu là xịn và tốt lắm nên mẹ đã mua 2 hộp thuốc bổ cho bà nội, bà ngoại và một hộp chữa bệnh đau mỏi xương khớp của mẹ”. Mai cầm một hộp thuốc lên và chăm chú đọc những dòng chữ tiếng Anh để tìm thông tin sản xuất của sản phẩm nhưng không thấy, chỉ thấy ghi công dụng của thuốc. Mai quay ra nói với mẹ: “Mẹ ơi, con không thấy thông tin của nhà sản xuất. Hiện nay, hàng xách tay trên thị trường có nhiều mặt hàng không đảm bảo. Con nghĩ sản phẩm này chưa chắc đã an toàn khi sử dụng, thậm chí còn gây hại cho sức khoẻ vì nguồn gốc không rõ ràng ạ”. 
Mẹ vẫn khẳng định là cô đồng nghiệp rất đáng tin cậy. Thấy vậy, Mai cầm hộp thuốc khác lên xem lại một lần nữa nhưng vẫn không thấy thông tin. Mai nghiêm túc khẳng định với mẹ số thuốc này không rõ nguồn gốc và khuyên mẹ nên trả lại cho người bán hàng. 
Lúc này mặt mẹ mới tỏ ra nghiêm trọng. Mẹ vội vàng gọi điện cho cô bán hàng nhưng thuê bao không liên lạc được. Mẹ thẫn thờ ngồi xuống vì 3 hộp thực phẩm chức năng này khá đắt tiền. Mai lại gần bên mẹ nhẹ nhàng nói: “Không sao đâu mẹ, đây cũng là bài học kinh nghiệm. Lần sau, khi mua hàng gì mẹ nên xem xét kĩ các thông tin trên sản phẩm để biết nguồn gốc xuất xứ và truy xuất khi cần. Hơn nữa, mẹ không nên mua hàng qua giới thiệu mà hãy đến cửa hàng, siêu thị hoặc hoặc các địa chỉ được cấp phép kinh doanh các mặt hàng mẹ muốn mua thì sẽ đảm bảo hơn ạ”. 
Mẹ quay ra thở dài: “Ừ, mẹ cũng sơ suất. Cứ tưởng người quen thì không cần đề phòng. Từ giờ trở đi mẹ sẽ cẩn thận hơn”.
b. HS thực hiện nhiệm vụ: 
	- HS lắng nghe, tiếp nhận và thực hiện nhiệm vụ.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
c. GV tổ chức báo cáo và thảo luận sau hoạt động
	- GV mời HS chia sẻ kết quả thực hiện nhiệm vụ.
-Yêu cầu một số HS nêu cảm xúc và những điều rút ra được sau khi tham gia buổi biểu diễn tiểu phẩm. 
- Suy ngẫm về các cách ứng xử trong tiểu phẩm và vận dụng chúng trong thực tiễn cuộc sống.
d. Kết luận: 
- GV nhận xét, đánh giá thái độ tham gia các hoạt động của HS
Hoạt động 4: NHÀ KINH DOANH NHỎ (2 tiết)
4.1. Mục tiêu hoạt động
Sau khi tham gia hoạt động này, HS:
- Nhận ra ảnh hưởng của các yếu tố bên ngoài như tiếp thị, quảng cáo đến quyết định mua sắm của cá nhân và thể hiện được kĩ năng ra quyết định chi tiêu phù hợp trước những ảnh hưởng của chúng. 
- Rèn luyện được năng lực tự chủ, hợp tác và giao tiếp, lập kế hoạch và tổ chức các hoạt động, phẩm chất trách nhiệm. 
4.2. Nội dung hoạt động
GV tổ chức cho HS làm việc nhóm, HS thảo luận hình thành kiến thức
4.3. Sản phẩm hoạt động
HS hoàn thành nhiệm vụ được giao.
4.4. Tổ chức hoạt động
	HOẠT ĐỘNG CỦA GV - HS
	NỘI DUNG CẦN ĐẠT

	Nhiệm vụ 1:Thực hành kĩ năng ra quyết định chi tiêu phù hợp trước về ảnh hưởng của tiếp thị, quảng cáo.
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH:
- GV chia lớp thành các nhóm, yêu cầu HS đọc 4 tình huống trong SGK – trang 31, 32 và thảo luận để đưa ra cách xử lí từng tình huống. 
- GV đưa ra gợi ý:
+ Hình thức tiếp thị, quảng cáo nào đã được sử dụng trong mỗi tình huống: Ưu điểm của hình thức tiếp thị, quảng cáo đó trong những hoàn cảnh cụ thể. 
+ Mặt hàng được tiếp thị, quảng cáo trong các tình huống là gì? 
+ Những thông tin tiếp thị, quảng cáo đưa ra; thông tin nào đáng tin cậy (hợp lí), 
thông tin nào không đáng tin cậy (vô lí)? 
+ Cách xử lí ở mỗi tình huống để đưa ra quyết định chi tiêu hợp lí.
- GV yêu cầu các nhóm xây dựng kịch bản, phân công các bạn sắm vai xử lí các tình huống theo phương án đã thống nhất trong nhóm.
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS tiếp nhận nhiệm vụ và suy nghĩ.
- HS thảo luận trong nhóm cách sắm vai và xử lí tình huống.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- GV mời các nhóm sắm vai xử lí các tình huống trước lớp. Các nhóm trong lớp quan sát, lắng nghe và có thể đề xuất cách xử lí khác.
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- Kết luận về cách xử lí tình huống dựa vào kết quả hoạt động của HS. 
- Nhận xét chung về tinh thần, thái độ tham gia hoạt động nhóm của HS. Động viên, khen ngợi những HS và nhóm HS tích cực, có kết quả hoạt động tốt.
Nhiệm vụ 2: CHIA SẺ KẾT QUẢ  RÈN LUYỆN ĐỂ TRỞ THÀNH NGƯỜI TIÊU DÙNG THÔNG THÁI.
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH:
- GV khích lệ HS trong nhóm chia sẻ về:
- Cảm nhận những điều rút ra được sau khi xem các tiểu phẩm về tiếp thị, quảng cáo và tiêu dùng.
- Kết quả đạt được khi thực hiện hoạt động vận dụng, rèn luyện kĩ năng chi tiêu phù hợp trước tác động của tiếp thị, quảng cáo.
- Những thuận lợi và khó khăn khi rèn luyện kĩ năng chi tiêu phù hợp trước những tác động của tiếp thị, quảng cáo.
- GV gửi yêu cầu HS trong lớp lắng nghe các bạn chia sẻ để học tập hoặc trao đổi kinh nghiệm.
- GV khen ngợi những HS đã thực hiện tốt việc xây dựng bảng hướng dẫn tiêu dùng và rèn luyện kĩ năng chi tiêu hợp lí.
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS lắng nghe, tiếp nhận và thực hiện nhiệm vụ.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- GV mời HS chia sẻ kết quả thực hiện nhiệm vụ.
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- GV nhận xét, đánh giá thái độ tham gia các hoạt động của HS
- GV tổng kết: Tiếp thị, quảng cáo là hoạt động gắn liền với cuộc sống của con người và giữ vai trò nhất định trong đời sống xã hội. Tiếp thị, quảng cáo có tác động lớn đến tâm lí mua sắm, quyết định tiêu dùng của con người. Để trở thành người tiêu dùng thông thái, mỗi người nên tiếp nhận và phân tích nội dung thông tin tiếp thị, quảng cáo một cách thận trọng, kiểm tra lại thông tin của sản phẩm cũng như uy tín của nhà bán hàng, từ đó có những quyết định mua sắm phù hợp.
- GV nhận xét chung về tinh thần, thái độ học tập và làm việc của HS. Tuyên dương, khen ngợi HS nhiệt tình, tích cực tham gia hoạt động và có nhiều đóng góp.
	Thực hành kĩ năng ra quyết định chi tiêu phù hợp trước về ảnh hưởng của tiếp thị, quảng cáo.
- Cách xử lí tình huống
*Tình huống 1: Từ chối chị khéo léo, bảo chị mình có việc phải đi gấp, lần sau đi qua mình sẽ ủng hộ chị.
*Tình huống 2: Hoàng nói chuyện với chị, khuyên chị từ chối mua thuốc giảm cân của bác hàng xóm vì giảm cân nhanh sẽ rất ảnh hưởng đến sức khỏe, chị chỉ cần ăn uống điều độ, tập thể dục, thể thao thì cơ thể sẽ gọn gàng, khỏe mạnh.
*Tình huống 3: Hoa nên lựa chọn việc mua cả bộ ấm chén và bình hoa gốm để tặng ông. Vì vừa được giảm giá, trên bàn vừa có ấm chén vừa có bình hoa sẽ đủ bộ và đẹp hơn.
*Tình huống 4: Long có thể lựa chọn mua thêm một món đồ nhỏ có thể sử dụng cho nhóm để được nhận món quà khuyến mãi.




5. Hoạt động 5: GIAO LƯU: VẤN ĐỀ KINH DOANH ĐỐI VỚI HS THCS.( 1 tiết)
5.1. Mục tiêu hoạt động
	Sau khi tham gia hoạt động này, HS:
- Nhận thức được rằng HS có thể kinh doanh phù hợp với khả năng của mình. 
- Hiểu được những việc cần làm khi bắt đầu kinh doanh. 
- Rèn luyện được kĩ năng thiết kế, tổ chức, đánh giá hoạt động; phẩm chất kiên trì, chăm chỉ. 
5.2. Nội dung hoạt động
BTC tổ chức buổi giao lưu, HS lắng nghe tích cực, tương tác.
5.3. Sản phẩm hoạt động
HS biết được khả năng của bản thân trong lĩnh vực kinh doanh.
5.4. Tổ chức hoạt động 
a. GV giao nhiệm vụ: 
	PP/KTDH: Giao nhiệm vụ, thuyết trình.
- GV yêu cầu và hướng dẫn: - MC phát biểu đề dẫn về buổi giao lưu; giới thiệu chủ trì, khách mời và thành phần tham dự của buổi giao lưu 
- MC mời người chủ trì điều hành buổi giao lưu, yêu cầu mọi người lắng nghe và tham gia tích cực. 
- Người chủ trì điều hành buổi giao lưu mời khách mời chia sẻ về công việc kinh doanh của mình: Ý tưởng kinh doanh; cách hiện thực hoá ý tưởng kinh doanh; mặt hàng kinh doanh; những thuận lợi, khó khăn khi kinh doanh; những công việc cần thực hiện khi bắt đầu kinh doanh;.. 
- MC mời HS đặt câu hỏi xoay quanh vấn đề kinh doanh với HS THCS. 
b. HS thực hiện nhiệm vụ: 
	- HS lắng nghe, tiếp nhận và thực hiện nhiệm vụ.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
c. GV tổ chức báo cáo và thảo luận sau hoạt động
	- GV mời HS chia sẻ kết quả thực hiện nhiệm vụ.
- Gọi một số HS nêu cảm nhận và những điều thu nhận được sau khi tham gia giao lưu. Tinh thần, thái độ tham gia của HS trong buổi giao lưu.
- HS tìm hiểu và chia sẻ những kinh nghiệm về việc kinh doanh trong thực tiễn.
d. Kết luận: 
- GV nhận xét, đánh giá thái độ tham gia các hoạt động của HS
Kinh doanh là hoạt động phổ biến, giữ vai trò quan trọng trong đời sống xã hội nhằm phân phối sản phẩm hàng hoá đến người tiêu dùng. Để kinh doanh thành công, điều quan trọng nhất là phải xây dựng được kế hoạch kinh doanh phù hợp và thực hiện kế hoạch đó hiệu quả. Trước và trong quá trình thực hiện việc kinh doanh cần phải học hỏi, tham khảo ý kiến từ những người đã kinh doanh thành công Kinh doanh là một công việc khá mới mẻ và khó đối với HS THCS. Tuy nhiên, các em vẫn có thể tập kinh doanh phù hợp với khả năng của mình. 
6. Hoạt động 6: Hoạt động triển lãm, hội chợ “Giá trị bản thân em” (1 tiết )
6.1. Mục tiêu hoạt động
	Sau khi tham gia hoạt động này, HS:
- Đưa ra được ý tưởng kinh doanh. 
- Nếu được những nội dung cơ bản của một bản kế hoạch kinh doanh. 
- Xây dựng được bản kế hoạch kinh doanh phù hợp với bản thân. 
- Phát triển năng lực hợp tác, năng lực tổ chức các hoạt động. 
6.2. Nội dung hoạt động
GV tổ chức cho HS làm việc nhóm, lần lượt thực hiện các nhiệm vụ:
1. Tìm hiểu ý tưởng kinh doanh
2. Chia sẻ về ý tưởng kinh doanh của em.
6.3. Sản phẩm hoạt động
HS hoàn thành nhiệm vụ được giao
6.4. Tổ chức hoạt động
	HOẠT ĐỘNG CỦA GV - HS
	NỘI DUNG CẦN ĐẠT

	Nhiệm vụ 1. Tìm hiểu ý tưởng kinh doanh
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH: trình bày 1 phút
- GV yêu cầu HS nhận xét về ý tưởng kinh doanh của nhóm bạn Ngọc trong tình huống của Hoạt động 1 (SGK – trang 33). 
“Ngọc và một nhóm bạn rất thích đồ thủ công làm bằng tay như: Móc chìa khóa, dây buộc tóc, hoa cài áo,...Qua tìm hiểu thực tế, Ngọc và các bạn nhận thấy nhiều người có cùng sở thích giống mình.
Sau khi bàn bạc, Ngọc cùng các bạn đưa ra ý tưởng kinh doanh những mặt hàng này“.
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS tiếp nhận nhiệm vụ và suy nghĩ.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- Mời đại diện 1 – 2 nhóm nói về ý tưởng kinh doanh của nhóm bạn Ngọc. Các nhóm khác lắng nghe, nhận xét và bổ sung ý kiến.
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- GV nhận xét, đánh giá, chốt lại kiến thức
- GV chuyển sang nhiệm vụ mới.

Nhiệm vụ 2. Chia sẻ về ý tưởng kinh doanh của em
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH: Thuyết trình
- GV hướng dẫn, tổ chức cho HS thảo luận theo nhóm và chia sẻ ý tưởng kinh doanh của bản thân theo những gợi ý sau: 
+ Tên ý tưởng kinh doanh. 
+ Lí do chọn ý tưởng kinh doanh này. 
+ Dự đoán khả năng thành công nếu thực hiện ý tưởng kinh doanh này.
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS tiếp nhận nhiệm vụ, gợi ý và thực hiện
- GV quan sát, hỗ trợ HS trong quá trình học tập (nếu cần).
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- Mời một số HS nêu cảm nhận và những điều rút ra được qua phần trình bày của các nhóm.
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- GV tổng hợp các ý kiến và kết luận Hoạt động 1.
	1. Tìm hiểu về ý tưởng kinh doanh
*Tìm hiểu ý tưởng kinh doanh của nhóm Ngọc:
+ Ý tưởng kinh doanh của nhóm bạn Ngọc là mở cửa hàng kinh doanh đồ làm bằng tay.
+ Ý tưởng kinh doanh này được lựa chọn trên cơ sở tìm hiểu thực tế nhu cầu của các bạn trẻ về đồ làm bằng tay.











*Chia sẻ ý tưởng kinh doanh của em
- HS liên hệ bản thân và chia sẻ

*Tổng kết HĐ1: Ai cũng có thể đưa ra ý tưởng kinh doanh cho mình. Ý tưởng kinh doanh của mọi người rất đa dạng, phong phú và thường gắn liền với nhu cầu của người tiêu dùng. Ý tưởng kinh doanh rất quan trọng đối với hoạt động kinh doanh, giúp chúng ta có định hướng hoạt động kinh doanh rõ ràng với những yếu tố khác biệt, hiệu quả so với hoạt động kinh doanh khác. Trong đó, tính mới của một ý tưởng kinh doanh tạo nên lợi thế và hiệu quả kinh doanh trong lĩnh vực này.


*Nhiệm vụ 3. Thảo luận về những nội dung cần có trong bản kế hoạch kinh doanh
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH: Thảo luận nhóm
- GV chia HS thành các nhóm và hướng dẫn HS thảo luận về những nội dung cần có trong bản kế hoạch kinh doanh theo bảng gợi ý trong SGK – trang 33.
[image: ]
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS tiếp nhận nhiệm vụ, thảo luận
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- GV yêu cầu đại diện các nhóm trình bày trước lớp về kết quả thực hiện nhiệm vụ của nhóm mình. Yêu cầu HS trong lớp tập trung chú ý nghe các bạn trình bày để nhận xét, bổ sung ý kiến.
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- GV nhận xét, đánh giá.
- GV chốt lại: Những nội dung chủ yếu cần có trong bản kế hoạch kinh doanh bao gồm: Ý tưởng kinh doanh, đối tượng sử dụng, nhu cầu của người tiêu dùng, kế hoạch tiếp thị, nguồn vốn kinh doanh và các khoản chi phí cho kinh doanh, kênh bán hàng, doanh thu và lãi dự kiến.
*Nhiệm vụ 4. Lập và chia sẻ kế hoạch kinh doanh
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH: Thảo luận nhóm
- GV chia HS thành các nhóm và hướng dẫn HS thảo luận để lập kế hoạch kinh doanh theo những gợi ý sau: 
+ Đưa ra ý tưởng kinh doanh. 
+ Xác định đối tượng hướng tới 
+ Tìm hiểu nhu cầu của khách hàng. 
+ Xây dựng kế hoạch tiếp thị. 
+ Tìm nguồn vốn và xác định số vốn kinh doanh. 
+ Tính toán chi phí cho các khoản cần chi. 
+ Xác định kênh bán hàng. 
+ Dự kiến doanh thu và tiền lãi.
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS lập kế hoạch kinh doanh phù hợp với điều kiện thực tiễn.
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- GV gọi đại diện một số nhóm HS trình bày trước lớp bản kế hoạch kinh doanh của mình/ nhóm mình. Yêu cầu HS trong lớp tập trung chú ý nghe các bạn trình bày để nhận xét, bổ sung ý kiến.
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- GV tổng hợp và kết luận Hoạt động 2: Kế hoạch kinh doanh có ý nghĩa và vai trò rất quan trọng, ảnh hưởng trực tiếp tới sự thành bại trong hoạt động kinh doanh. Kế hoạch kinh doanh giúp chúng ta xác định rõ mục tiêu, chiến lược; xác định thị trường khách hàng, đối thủ cạnh tranh, nội lực của mình, đưa ra các phương hướng kinh doanh cũng như phương thức để thực hiện các mục tiêu, chiến lược. Chính vì vậy, lập kế hoạch kinh doanh là một khâu quan trọng và không thể thiếu đối với một hoạt động kinh doanh. Bản kế hoạch kinh doanh phải được lập trước khi thực hiện hoạt động kinh doanh và phải thể hiện được các nội dung cơ bản sau: ý tưởng kinh doanh, nhu cầu của người tiêu dùng, kênh bán hàng, nguồn vốn kinh doanh, chi phí cho việc kinh doanh, kế hoạch tiếp thị sản phẩm, doanh thu và tiền lãi dự kiến; cách tổ chức hoạt động kinh doanh.
- Nhận xét chung về tinh thần, thái độ tham gia hoạt động và kết quả lập kế hoạch kinh doanh của các nhóm và cá nhân. Động viên, khen ngợi những HS/ nhóm HS tích cực tham gia hoạt động và có kết quả tốt.
*Nhiệm vụ 4– THAM VẤN Ý KIẾN CỦA NGƯỜI THÂN VỀ KẾ HOẠCH KINH DOANH CỦA BẢN THÂN(1 tiết)
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH:Trình bày 1 phút
- GV yêu cầu và hướng dẫn HS thực hiện các nhiệm vụ sau: 
+ Chia sẻ kế hoạch kinh doanh của mình với người thân. 
+ Ghi lại minh chứng của quá trình tham vấn ý kiến của người thân và sửa chữa kế hoạch kinh doanh (nhật kí, chụp ảnh, quay video clip,...) để chia sẻ trên lớp. 
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS lắng nghe, tiếp nhận và thực hiện nhiệm vụ.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- GV yêu cầu HS chia sẻ cảm xúc, những điều học hỏi được sau khi đã tìm hiểu về ý tưởng kinh doanh, những nội dung cơ bản cần có trong kế hoạch kinh doanh và xây dựng kế hoạch kinh doanh phù hợp với bản thân. 
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- GV nhận xét chung về tinh thần, thái độ tham gia hoạt động của HS. Tuyên dương, khen ngợi HS nhiệt tình, tích cực tham gia hoạt động và có nhiều đóng góp.
- Kết luận chung: Kinh doanh là một hoạt động khá mới mẻ đối với HS THCS nhưng các em có thể thử làm. Trước khi kinh doanh chúng ta cần xây dựng một kế hoạch kinh doanh chi tiết, cẩn thận, phù hợp với khả năng của bản thân để việc kinh doanh đạt kết quả mong muốn.
7. Hoạt động 7: CHIA SẺ VỀ VIỆC  TÌM HIỂU KẾ HOẠCH KINH DOANH Ở ĐỊA PHƯƠNG.(1 tiết)
7.1. Mục tiêu hoạt động
- HS chia sẻ được những điều đã học hỏi được sau khi tham gia giao lưu với những nhà kinh doanh trẻ ở địa phương trong tiết Sinh hoạt dưới cờ.
- HS chia sẻ được việc tham vấn ý kiến người thân về kế hoạch kinh doanh và bản kế hoạch kinh doanh sau khi đã chỉnh sửa.
- GV thu thập được thông tin phản hồi về kết quả hoạt động tham vấn ý kiến của người thân về kế hoạch kinh doanh của HS.
7.2. Nội dung hoạt động
GV tổ chức cho hs trao đổi, chia sẻ.
7.3. Sản phẩm hoạt động
Chia sẻ của hs
7.4. Tổ chức hoạt động
a. GV giao nhiệm vụ: 
	PP/KTDH:Trình bày 1 phút
- GV khích lệ HS trong nhóm chia sẻ về:
- Những điều đã học hỏi được qua việc tham gia giao lưu với những nhà kinh doanh trẻ ở địa phương trong tiết Sinh hoạt dưới cờ.
- Chia sẻ về việc tham vấn ý kiến của người thân về bản kế hoạch kinh doanh của mình và bản kế hoạch kinh doanh sau khi điều chỉnh.
- Những kinh nghiệm khi tham vấn ý kiến và điều chỉnh kế hoạch kinh doanh.
- Cảm xúc của em khi tham vấn ý kiến của người thân về kế hoạch kinh doanh của mình và điều chỉnh kế hoạch kinh doanh.
- GV gửi yêu cầu HS trong lớp lắng nghe các bạn chia sẻ để học tập hoặc trao đổi kinh nghiệm.
- GV khen ngợi những HS đã xây dựng và điều chỉnh được bản kế hoạch kinh doanh hợp lí, phù hợp với lứa tuổi sau khi tham vấn.
b. HS thực hiện nhiệm vụ: 
	- HS lắng nghe, tiếp nhận và thực hiện nhiệm vụ.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
c. GV tổ chức báo cáo và thảo luận sau hoạt động
	- GV mời HS chia sẻ kết quả thực hiện nhiệm vụ.
d. Kết luận
	GV nhận xét hoạt động học của HS và rút ra kết luận.
8. Hoạt động 8: DIỄN ĐÀN: TỰ CHỦ ĐỐI VỚI HS THCS.(1 tiết)
8.1. Mục tiêu hoạt động
Sau khi tham gia hoạt động này, HS:
- Hiểu được thế nào là tự chủ và ý nghĩa của tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống xã hội. 
- Nhận thức được những biểu hiện của sự tự chủ 
- Hiểu được sự cần thiết và cách rèn luyện sự tự chủ trong đời sống xã hội. 
- Rèn luyện được kĩ năng thiết kế, tổ chức, đánh giá hoạt động; phẩm chất kiên trì, chăm chỉ. 
8.2. Nội dung hoạt động
BTC tổ chức buổi trao đổi, trò chuyện, HS lắng nghe tích cực, tương tác thông qua hoạt động đặt câu hỏi.
8.3. Sản phẩm hoạt động
	HS hiểu được bản thân và đưa ra định hướng rèn luyện để ngày càng tự chủ hơn trong các mối quan hệ đời sống xã hội.
8.4. Tổ chức hoạt động
a. GV giao nhiệm vụ: 
	PP/KTDH: Giao nhiệm vụ, trò chơi, thuyết trình
- GV yêu cầu và hướng dẫn:
- MC giới thiệu các tiết mục văn nghệ mở đầu nội dung sinh hoạt theo chủ đề. 
- MC phát biểu đề dẫn về buổi trao đổi. 
- MC giới thiệu chủ trì, khách mời và thành phần tham dự của buổi trao đổi. 
- MC mời người chủ trì điều hành buổi trao đổi và yêu cầu mọi người lắng nghe và tham gia tích cực. 
- Người chủ trì điều hành buổi trao đổi: mời khách mời và HS chia sẻ quan điểm của mình về vai trò và biểu hiện của sự tự chủ, sự cần thiết và cách rèn luyện sự tự chủ trong công việc và trong đời sống. 
b. HS thực hiện nhiệm vụ: 
	- HS lắng nghe, tiếp nhận và thực hiện nhiệm vụ.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
c. GV tổ chức báo cáo và thảo luận sau hoạt động
	- GV mời HS chia sẻ kết quả thực hiện nhiệm vụ.
- Mời một số HS nêu cảm nhận và những điều thu hoạch được sau khi tham gia sinh hoạt theo chủ đề 
- HS suy ngẫm và chia sẻ về cách rèn luyện sự tự chủ của bản thân.
d. Kết luận
	GV nhận xét hoạt động học của HS và rút ra kết luận
Tự chủ là một đức tính quan trọng, không thể thiếu đối với mỗi người trong xã hội ngày nay, đặc biệt là giới trẻ. Người tự chủ thường có phát ngôn và ứng xử phù hợp, làm việc chủ động, dứt khoát và hiệu quả. Chính vì vậy, HS cần rèn luyện để trở thành người tự chủ trong các mối quan hệ xã hội.
9. Hoạt động 9: TÌM HIỂU BIỂU HIỆN CỦA SỰ TỰ CHỦ.(1 tiết)
7.1. Mục tiêu hoạt động
Thông qua hoạt động, HS:
- HS chia sẻ được những việc làm của bản thân thể hiện sự tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội.
- HS xác định được những biểu hiện của sự tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội.
7.2. Nội dung hoạt động
GV tổ chức cho HS làm việc nhóm, lần lượt thực hiện các nhiệm vụ:
1. Chia sẻ những việc làm của em thể hiện sự tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội.
2. Thảo luận để xác định biểu hiện của sự tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội.
7.3. Sản phẩm hoạt động
	HS hoàn thành nhiệm vụ được giao.
7.4. Tổ chức hoạt động
	HOẠT ĐỘNG CỦA GV - HS
	NỘI DUNG CẦN ĐẠT

	Nhiệm vụ 1. Chia sẻ những việc làm của em thể hiện sự tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội.
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH: Thảo luận nhóm
- GV hướng dẫn và tổ chức cho HS thảo luận về những việc làm thể hiện sự tự chủ.
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS tiếp nhận nhiệm vụ và suy nghĩ.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- Mời đại diện một số nhóm chia sẻ trước lớp kết quả thực hiện nhiệm vụ 1. Các nhóm khác lắng nghe, bổ sung và nhận xét phần trình bày của bạn.
- Gọi một số HS nêu cảm nhận và những điều học hỏi được qua chia sẻ của các bạn.
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- GV chốt lại nhiệm vụ 1 dựa vào những chia sẻ của các nhóm.

Nhiệm vụ 2. Thảo luận để xác định biểu hiện của sự tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội.
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH: Thảo luận nhóm
- GV chia lớp thành các nhóm và hướng dẫn, tổ chức cho HS thảo luận nhóm để xác định biểu hiện của sự tự chủ dựa vào những gợi ý của nhiệm vụ 2 (sgk – trang 34).
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS tiếp nhận nhiệm vụ, gợi ý và thực hiện
- GV quan sát, hỗ trợ HS trong quá trình học tập (nếu cần).
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- GV yêu cầu đại diện nhóm trình bày trước lớp về kết quả thảo luận của nhóm mình. Yêu cầu HS trong lớp tập trung chú ý, lắng nghe các bạn trình bày để nhận xét, bổ sung ý kiến.
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- GV tổng hợp các ý kiến và kết luận Hoạt động 1: Tự chủ là một phẩm chất tốt đẹp, cần có của con người, luôn được đề cao trong mọi giai đoạn phát triển của xã hội. Tự chủ được hiểu là khả năng tự mình đưa ra quyết định sáng suốt, phù hợp; tự chủ trong lời nói, suy nghĩ, tình cảm; tự chủ trong hành vi, hành động của mình. Để có được sự tự chủ, các em cần phải rèn luyện bản thân ngay từ khi còn đang học tập trong nhà trường.
	1. Tìm hiểu biểu hiện của sự tự chủ
*Chia sẻ việc làm của em thể hiện sự tự chủ trong các mối quan hệ.
- Gợi ý:
+ Chủ động làm quen với bạn mới.
+ Chủ động đề xuất phương án hoặc giải quyết vấn đề nảy sinh trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội.
+ Chủ động giúp đỡ bạn khi gặp khó khăn
+ Chủ động kết bạn hoặc từ chối kết bạn trên mạng xã hội.
+ Chủ động xác minh thông tin và chia sẻ thông tin trên mạng xã hội.






* Xác định biểu hiện của sự tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống và mạng xã hội
- Gợi ý:
Biểu hiện của sự tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống:
+ Bình tĩnh suy nghĩ để làm chủ cảm xúc và hành vi trong mối quan hệ.
Chủ động kết bạn hoặc từ chối kết bạn.
Chủ động thực hiện nhiệm vụ của bản thân trong các hoạt động chung.
Chủ động tìm phương án giải quyết các vấn đề phát sinh trong các mối quan hệ; diễn đạt mạch lạc, trôi chảy, tự tin...
Biểu hiện của sự tự chủ trong các mối quan hệ trên mạng xã hội:
Chủ động kết bạn hoặc từ chối lời mời kết bạn.
Bình luận và trả lời bình luận theo hướng tích cực.
Chủ động tìm kiếm thông tin, xác minh thông tin trước khi chia sẻ thông tin.
Chủ động tìm phương án và giải quyết các vấn đề phát sinh trong các mối quan hệ trên mạng xã hội.



Nhiệm vụ 3: THỰC HÀNH THỂ HIỆN SỰ TỰ CHỦ TRONG CÁC MỐI QUAN HỆ TRONG ĐỜI SỐNG VÀ TRÊN MẠNG XÃ HỘI
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH: Thực hành xử lý tình huống.
- GV chia HS thành các nhóm và hướng dẫn HS thảo luận về những nội dung cần có trong bản kế hoạch kinh doanh theo bảng gợi ý trong SGK – trang 33.
[image: ]
- GV chia lớp thành các nhóm, hướng dẫn HS thảo luận để đưa ra cách xử lí các tình huống trong sgk – trang 35. Sau đó xây dựng kịch bản và phân công sắm vai xử lí tình huống theo cách nhóm đã thống nhất.
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS tiếp nhận nhiệm vụ, thảo luận và thực hiện theo nhóm.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- GV mời các nhóm sắm vai xử lí tình huống theo phương án thảo luận và lựa chọn. Các nhóm khác quan sát, lắng nghe và có thể đề xuất cách xử lí khác, nếu có.
- Gọi một số HS nêu những điều học hỏi được qua cách xử lí tình huống của các nhóm.
Gợi ý cách xử lí:
TH1. Chủ động lại nói chuyện, kết bạn Fb với các bạn để tiện theo dõi, trao đổi học hỏi lẫn nhau.
TH2. Vui vẻ thả tim về bình luận tiêu cực đó và lướt qua, không quá để tâm những người luôn ganh đua và đố kị với người khác.
TH3. Cường đưa kịch bản cho hai bạn, bạn nào dẫn tốt thì Cường sẽ chọn bạn đó. Cường không nên vì mối quan hệ riêng bên ngoài để ảnh hưởng đến chất lượng buổi lễ chào mừng ngày thành lập Quân đội nhân dân Việt Nam 22/12.
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- GV kết luận hoạt động dựa vào ý kiến của HS và cách xử lí tình huống của các nhóm.
- Nhận xét chung về kết quả thực hiện nhiệm vụ của HS. Động viên, khen ngợi những HS và nhóm HS tích cực, có kết quả hoạt động tốt.
Nhiệm vụ 4:–RÈN LUYỆN SỰ TỰ CHỦ TRONG CÁC MỐI QUAN HỆ TRONG ĐỜI SỐNG VÀ TRÊN MẠNG XÃ HỘI.
Bước 1: GV chuyển giao nhiệm vụ học tập
PP/KTDH: Giao nhiệm vụ
- GV yêu cầu HS:
+ Thực hiện việc rèn luyện sự tự chủ theo kế hoạch của bản thân.
+ Ghi lại minh chứng của quá trình rèn luyện (nhật kí, chụp ảnh, quay video clip...) để chia sẻ trên lớp.
Bước 2: HS thực hiện nhiệm vụ học tập
- HS lắng nghe, tiếp nhận và thực hiện nhiệm vụ.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
Bước 3: Báo cáo kết quả thực hiện hoạt động
- GV yêu cầu HS chia sẻ cảm xúc, những điều học hỏi được sau khi đã tìm hiểu về sự tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội.
Bước 4. Đánh giá kết quả thực hiện nhiệm vụ
- GV nhận xét chung về tinh thần, thái độ tham gia hoạt động của HS. Tuyên dương, khen ngợi HS nhiệt tình, tích cực tham gia hoạt động và có nhiều đóng góp.
- Kết luận chung: Tự chủ là một phẩm chất tốt cần được rèn luyện và phát huy trong cuộc sống hằng ngày. Người tự chủ sẽ có ý thức cao trong công việc, trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội. Rèn luyện sự tự chủ sẽ giúp HS có lối sống đúng đắn, cư xử có đạo đức, có văn hóa, tự tin, mạnh mẽ vượt qua những khó khăn, cám dỗ trong đời sống và trên mạng xã hội. Vì vậy, mỗi HS cần rèn luyện sự tự chủ của mình để tạo lợi thế cho bản thân trong cuộc sống sau này.
10. Hoạt động 10: GIAO LƯU: NHỮNG CON NGƯỜI TỰ CHỦ.(1 tiết)
10.1. Mục tiêu hoạt động
Sau khi tham gia hoạt động này, HS:
- Thể hiện được quan điểm của mình khi bàn luận về vấn đề tự chủ trên mạng xã hội. 
- Sử dụng được kĩ năng tranh biện để bảo vệ hoặc thuyết phục người khác đồng ý với quan điểm của mình. 
- Rèn luyện được kĩ năng thiết kế, tổ chức, đánh giá hoạt động; phẩm chất kiên trì, chăm chỉ, trách nhiệm. 
10.2. Nội dung hoạt động
BTC tổ chức buổi diễn đàn, trò chuyện, HS lắng nghe tích cực, tương tác thông qua hoạt động đặt câu hỏi.
10.3. Sản phẩm hoạt động
HS biết cách sử dụng mạng xã hội hiệu quả.
10.4. Tổ chức hoạt động
a. GV giao nhiệm vụ: 
	PP/KTDH: Trò chơi, thuyết trình, Đặt và giải quyết vấn đề.
- GV yêu cầu và hướng dẫn:
- MC giới thiệu các tiết mục văn nghệ mở đầu và phát biểu đề dẫn về buổi diễn đàn. 
- MC giới thiệu người chủ trì, khách mời và thành phần tham dự của buổi diễn đàn. 
- MC mời người chủ trì điều hành buổi diễn đàn, yêu cầu mọi người lắng nghe và tham gia tích cực. 
- Người chủ trì điều hành buổi diễn đàn mời HS tham luận, chia sẻ quan điểm của mình về sự tự chủ trên mạng xã hội và những biểu hiện của nó; cách rèn luyện sự tự chủ trên mạng xã hội. 
- TPT hoặc GVCN lớp trực tuần tổng kết: 
b. HS thực hiện nhiệm vụ: 
	- HS lắng nghe, tiếp nhận và thực hiện nhiệm vụ.
- GV quan sát, hướng dẫn, hỗ trợ HS (nếu cần thiết).
c. GV tổ chức báo cáo và thảo luận sau hoạt động
	GV mời HS chia sẻ kết quả thực hiện nhiệm vụ.
- Mời một số HS nêu cảm nhận và những điều thu hoạch được sau khi tham dự diễn đàn về sự tự chủ trên mạng xã hội. 
- HS suy ngẫm và chia sẻ những kinh nghiệm thực tiễn của bản thân trong việc rèn luyện sự tự chủ trên mạng xã hội.
d. Kết luận
	GV nhận xét hoạt động học của HS và rút ra kết luận
Ngày nay, mạng xã hội có ảnh hưởng lớn đến đời sống của con người bao gồm cả tích cực và tiêu cực. Vì vậy, mỗi chúng ta cần có cách ứng xử phù hợp, linh hoạt và tự chủ khi giao tiếp trên mạng xã hội để không gây ra những hậu quả đáng tiếc. Điều này đòi hỏi HS phải nhận ra được những biểu hiện của sự tự chủ trên mạng xã hội, đồng thời rèn luyện để trở thành người tự chủ. 
HOẠT ĐỘNG LUYỆN TẬP (1 tiết)
11. Hoạt động 11: Làm bài tập Sách bài tập
11.1. Mục tiêu hoạt động
	Luyện tập, củng cố lại các kiến thức đã học.
11.2. Nội dung hoạt động
Làm các bài tập sách bài tập liên quan đến chủ đề.
11.3. Sản phẩm hoạt động
Câu trả lời bài tập của hs.
11.4. Tổ chức hoạt động
a. GV giao nhiệm vụ: 
	GV hướng dẫn HS thực hiện nhiệm vụ: Làm lần lượt các bài tập từ trang 27-trang 32, sách bài tập HĐTN-HN 8
b. HS thực hiện nhiệm vụ: 
Hs lần lượt làm các bài tập
Gv quan sát, hỗ trợ
c. GV tổ chức báo cáo và thảo luận sau hoạt động
Lần lượt báo cáo kết quả theo hình thức cá nhân
d. Kết luận
GV nhận xét hoạt động học của HS và rút ra kết luận
HOẠT ĐỘNG VẬN DỤNG (1 tiết)
12. Hoạt động 12: Lập kế hoạch rèn luyện bản thân 
12.1. Mục tiêu hoạt động
	Lập được kế hoạch rèn luyện bản thân theo giá trị đã xác định trong hoạt động học tập (phát huy điểm mạnh, hạn chế điểm yếu) và thực hiện theo kế hoạch đó.
12.2. Nội dung hoạt động
HS được yêu cầu lập kế hoạch rèn luyện bản thân theo giá trị đã xác định trong hoạt động học tập theo hướng dẫn của GV để vận dụng trong thực tiễn.
12.3. Sản phẩm hoạt động
	- Bản kế hoạch rèn luyện bản thân theo giá trị đã xác định trong hoạt động học tập của HS. Bản kế hoạch phải thể hiện được: Giá trị của em là? Em có thể làm gì? Cách thức để rèn luyện và thể hiện giá trị đó trong học tập? Thời gian biểu và kế hoạch thực hiện?
	Giá trị của tôi
	Tôi có thể
	Nội dung thực hiện
	Thời gian dự kiến
	Cách thức thực hiện

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


	- Bản cam kết HS cả lớp ký để thực hiện kế hoạch đã xây dựng.
12.4. Tổ chức hoạt động
a. GV giao nhiệm vụ: 
	GV hướng dẫn HS thực hiện nhiệm vụ: Xây dựng một kế hoạch rèn luyện bản thân theo giá trị đã xác định. 
	GV yêu cầu HS thực hiện nhiệm vụ ở nhà và sẽ báo cáo kết quả thực hiện nhiệm vụ trong tuần sau. Khuyến khích sự sáng tạo của HS trong xây dựng kế hoạch.
	GV hướng dẫn HS ký cam kết thực hiện kế hoạch sau khi xây dựng.
b. HS thực hiện nhiệm vụ: 
	HS thực hiện nhiệm vụ ở nhà, thể hiện sản phẩm ra giấy tùy vào sự sáng tạo của HS. GV theo dõi, hỗ trợ trong quá trình thực hiện nếu các em có khó khăn để hoàn thành nhiệm vụ.
	HS ký bản cam kết thực hiện nhiệm vụ.
c. GV tổ chức báo cáo và thảo luận sau hoạt động
	Vào đầu tiết học sau, GV tổ chức hoạt động triển lãm, hội chợ để HS triển lãm kết quả kế hoạch mà các em đã xây dựng. Sau đó cho HS viết thu hoạch cá nhân chia sẻ cảm xúc, kinh nghiệm sau kết thúc chủ đề.
d. Kết luận
	GV nhận xét hoạt động học của HS và rút ra kết luận
PHỤ LỤC CHỦ ĐỀ
 Công cụ đánh giá chủ đề
Đánh giá chủ đề 4:
(Đánh dấu X vào ô Đạt hoặc Chưa đạt tương ứng với mức độ em đạt được)
	Yêu cầu cần đạt

	Mức độ em đạt được

	
	Đạt
	Chưa đạt

	Nhận ra ảnh hưởng của tiếp thị, quảng cáo đến quyết định chỉ tiêu cá nhân để có quyết định phù hợp.
	
	

	Lập được kế hoạch kinh doanh phù hợp với lứa tuổi.
	
	

	Nêu được ít nhất 3 biểu hiện của sự tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội.
	
	

	Thể hiện được sự tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội.
	
	


*Phiếu đánh giá đồng đẳng của HS
	Bảng đánh giá đồng đẳng của HS
Tên hoạt động: 
Họ tên HS:                          Lớp 

	Em hãy viết tên 2 bạn đã đạt được các tiêu chí trong các nội dung dưới đây. 

	Nội dung
	Tên của HS thực hiện tốt

	1. Lập được kế hoạch kinh doanh phù hợp với lứa tuổi.
	
	

	2. Thể hiện được sự tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội.
	
	


Bài tập:Ghi lại kết quả rèn luyện sự tự chủ của bản thân trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội.
- Ghi nhật kí những việc em đã làm để rèn luyện sự tự chủ của mình trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội theo những
nội dung sau:
+ Tình huống cụ thể:
+ Thời điểm xảy ra tình huống:
+ Cách ứng xử của em:
+ Bài học kinh nghiệm rút ra trong tình huống đó:
- Kết quả em đạt được khi rèn luyện sự tự chủ trong các mối quan hệ trong đời sống và trên mạng xã hội.	
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~ Y tuéng kinh doanh: dd 1am baing tay (buu thiép, cap toc, vong tay....).
~ Déi trong st dut
~ Nhu cAu ciia ngudi tiu dung: thich stz dung dd lam béng tay.

~ K& hoach tiép thi: t& chirc gi6i thiéu san phAm véi hoc sinh trong trurémg; quéng cao
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Nhém cia Théng dat gidi Nhét cudc thi sang tao khoa hoc ki thuat ciia trudng.
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Dé chao mimg ngdy thanh lap Quén déi nhan dén Viét Nam 22 — 12, Cudng duoc
giao nhiém vu 12 d6i trudng doi vin nghé va phai tim ngudi dén chuong trinh

3 16p c6 hai ban muén d&m nhan vai trd nay, trong 6 Mai 13 ban than ciia Cudng
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